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COVID-19 Reino Unido: Ponto de situacao




COVID-19 Reino Unido: Ponto de situacao

Pandemia em numeros

281,661

39,904

Mortes relacionadas
(#1 europa / #5 global)

67,852,992

Casos confirmados

(#2 europa) Populacao Total

Fonte: Worldometers.info

Rate (cases per million)
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Source: Refinitiv Datastream /Fathom Consulting Source: PHE, PHW, PHA and gov.scot. Last updated: 5th June




COVID-19 Reino Unido: Ponto de situacao

Estratégia de desconfinamento

23 de margo a 12 de maio 13 de maioa?

Conter, atrasar, Controlos Tratamento

Inteligentes Fiavel

pesquisar e mitigar

Subdivide-se em 3 passos:

May June July
Potentially from 1 June, Potentially from 4 July,
some schools and businesses, some remaining
13| More people will including non-essential shops, businesses such as
| be actively will reopen. Some sporting hairdressers, and social
c encouraged to and cultural events will be spaces such as cinemas
go back to work allowed to take place behind and pubs, will be
closed doors allowed to reopen
Guardian graphic




COVID-19 Reino Unido: Ponto de situacao

Dados macroecondmicos

Comparacéo impacto

Dados 2019 Previsdes 2020

PIB RU e PT
Reino Unido €2,523,312 M -14%
(+1,4%)
€ 212,302 M
Portugal -3,7%
(+2,2%)

Fontes: ONS, Statista, BdP

- 36,5%

+ £30Bn
- 25%*

q 3,9% =2 9%

-4,9%
-11,5%

*Atividade suspensa




COVID-19 Reino Unido: Ponto de situacao

Producao Industrial e Retalho

Figure 1: Retail sales volumes experienced a record decline of
18.1% in April 2020 during the coronavirus (COVID-19) pandemic

Great Britain, seasonally adjusted, April 2008 to April 2020
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UK manufacturing downturn eased in May
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= Vendas aretalho caem a pigue com o encerramento
dos estabelecimentos comerciais.

Atividade Industrial Marco 2020: -8.2%

(maior queda desde 2009)

Alivio da contracdo da producao industrial em
maio

Setores em maior depressao: Equipamentos de
transporte; Téxteis, vestuario e peles; Indlstria
extrativa.

Setores em maior crescimento: Industria
farmacéutica; Produtos quimicos.




COVID-19 Reino Unido: Ponto de situacgao ,*

Circulacao

» Quarentena obrigatéria de 14 dias (a partir de 8 Jun) = TAP e BA desde meados de maio, retomaram voos

= Caso nao facam prova de alojamento, a quarentena

, : : diarios entre Lisboa e Londres
serad em local a providenciar pelo Governo

= Quem incumprir a obrigagcéo de quarentena sujeita-se = Ryanair tem 1 voo diario Londres — Lisboa e Londres

a uma multa de £1.000 libras B

= |SENCOES (profissdes tidas como essenciais):

_ _ o , Y
- Transportadores de abastecimento de Wizzair esta a operar alguns voos Londres — Lisboa

IEEEEOlEE: = Wizzair terd voo Luton — Faro a partir de 16 junho
= Seguranca nacional e apoio a infraestruturas
criticas, = A partir de Junho, a BA planeia ter 17 voos semanais
= Profiss6es consideradas revelantes — do seu hub de Londres para Portugal (6 para Faro).
profissionais de saude, trabalhadores sazonais,
etc.,

= Cumprimento das “obriga¢des internacionais” do
RU (ex. territérios da Common Travel Area como
Irlanda)

Medidas de quarentena seréo objeto de revisao de 4
em 4 semanas




COVID-19 Reino Unido: Ponto de situacao

Atividade empresarial: Impacto por setor

Per cent

Sector Weight in whole economy value Effect on output

added relative to baseline
Agriculture 0.7 0
Mining, energy and water supply 34 -20
Manufacturing 10.2 -55 b
Construction 6.1 P
Whaolesale, retail and motor trades 10.5 -50
Transport and storage 4.2 -35
Accommodation and food services 2.8 _ H
Information and communication 6.6 -45
Financial and insurance services 7.2 -5
Real estate 14.0 -20
Professional, scientific and technical activities 7.6 -40
Administrative and support activities 5.1 -40
Public administration and defence 49 -20
Education 5.8 h
Human health and social activities 7.5 - P I B 20Q . '35%
Other services 35
Whole economy 100.0 -35

Fonte: OBR Output losses by sector in the second quarter of 2020

Medidas de apoio estatais as empresas britanicas (e Servi¢cos Publicos)

Impulsos fiscais : Coronavirus emergency response fund
Deferimentos

Sllefleter: B Rl EEE imediatos (servigcos publicos vitais, incluindo NHS)

(E330bn = 15% PIB) (£105bn) (E41bn) £14bn — (extensivel)




Brexit

. Futuro do Relacionamento Econdmico
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Brexit: Futuro do Relacionamento Econdmico

Ponto de situacao

Brexit timeline o

Bl ay

3] | mmmmmmmmm——————— 31/Jan/2020: RU deixa a Unido Europeia
Jan
BREXIT DAY 9
Trade talks can begin within weeks -
l 1/Fev/2020: Periodo de transicao previsto no Acordo de Saida:
11—
304 -
2020 v" Prevalecem as regras do Mercado Unico Europeu e da

Unido Aduaneira

Deadline for extending the transition period passes . . L.
v" Negoceia-se futuro do relacionamento econémico RU-EU

l

1

31 Dec
2020

&Até 1/Jul/2020: Possibilidade de extenséo do periodo de

transicao (1 ou 2 anos)

Has a trade deal been agreed and ratified? N

l | 3

I
e q - oy
l l ----------- 31/Dez/2020: Fim do periodo de transicdo*
Jan “SEn 1/Jan/2021*: novo relacionamento econémico RU-UE
2021 2021
* ; H 2
Start new Exit transition caso nao haja extensao do p.t.
relationship with EU without a trade deal

11
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Brexit: Futuro do Relacionamento Econdmico

Questdes principais:

1

2
3
A

Reino Unido pretende Acordo Comeércio Livre (ACL) com “zero tarifas, zero quotas”

Para tal, UE exige o cumprimento do Level Playing Field (condi¢cbes de
concorréncia equitativas)

Pescas: UE pretende aceder as aguas britanicas, enquanto RU quer limitar esse
acesso atraves de quotas negociadas anualmente (=Noruega)

. . How customs might work
Controlo de mercadorias a entada da Irlanda do Norte  wnat might happen when a firm in Northern Ireland orders
goods from the rest of the UK deemed “at risk” of then
entering the EU?

Tax paid by firm
receiving goods
in N Ireland

Goods stay
in N Ireland,
firm gets refund

Sl

Goods moved to

Irish Republic,
no refund

Goods dispatched

12



Brexit: Futuro do Relacionamento Econdmico

Acordo de comércio —em que moldes?

€PC  Brexit: towards a deep and comprehensive partnership?

llllllllllllllllllll

Inside the Single Market
Having cake and eating it?

P Ruled ouf by EU2J.
L[4 s Not off-the-shelf
Single Market ~
O or ~ Trade agreements
Bxit from 0 Single Market -,
Brexit Customs Union? ~ w/o obligations <
N e Association -
Y ‘ A t '
NO ECONOMIC <y | e - s
DISRUPTION @ o
Stat e ® Bespoke Free Trade
R B ) I '/ /’_ Partnership  Customs Union? |  Agreement
Economic continuity 5 Q
Contradicts Brexit red lines but only -
solution for Northern Ireland? = V Ll .
§ ’||||&|||||||.|1||||||.|||//,

Economically inferior to ‘“ Chaoti
) Single Market &yCustoms Union £ 5 no?e;
Complicated & lengthy to negotiate o, 3
‘
7, Y V
Economically “~ PS
very painful < ,
Default position < \
MAXIMUM ECONOMIC
HARM FOR UK (+EU27)

The economic and political trade- off

13



Mercado Reino Unido: Analise SWOT
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Mercado Reino Unido: Analise SWOT

Fraquezas
> » Aincerteza e os aspetos concretos relacionados com o
> processo de saida da Unido Europeia;

» Os cidaddos da UE poderao vir a estar sujeitos a regras
adicionais de imigracao;

>
> » Desvalorizacao da Libra esterlina face ao Euro e
aumento da competitividade dos produtos do RU;
» Menor poder de compra dos Britanicos.
Ameacas
. » COVID: recessdao econdmica
» BREXIT:
> » O regresso de taxas aduaneiras a que poderdo
vir a estar sujeitos os produtos destinados ao
> mercado do Reino Unido;
> » Acordos comerciais com outras geografias (EUA

e Paises Commonwealth), mais favoraveis.

» Até o momento, o RU ja celebrou 19 acordos
com paises/territorios extra-EU. Estes acordos
representam pouco mais de 8% do comércio
total do Reino Unido.

15



BREXIT: Informacg®es Uteis

Mercado Reino Unido: Analise SWOT

Forcas

Fortes e antigas relagdes bilaterais com o Reino
Unido;

As relagdes comerciais entre os dois paises tém-se
intensificado: RU é o 12 mercado de exportacao de
servicos portugueses e 0 42 de bens;

Bom posicionamento e reconhecimento de Portugal
no mercado (3024 empresas exportadoras
portuguesas em 2018);

Oportunidades

Possivel aumento do Investimento Direto
Estrangeiro oriundo do Reino Unido;

Produtos diferenciadores e com conteudos design e
marca propria;

Relacao qualidade-preco competitiva e
reconhecida;

Empresas portuguesas com subsidiarias no Reino

Unido poderao ter melhor acesso aos paises da
Commonwealth

16


http://portugalglobal.pt/PT/Internacionalizar/SobreMercadosExternos/Paginas/informacao-brexit.aspx

Mercado Reino Unido: Analise SWOT

Oportunidade: e-commerce

2018 - Ecommerce Sales by Country Retail Ecommerce Sales in the UK, 2017-2023
IN BILLION USD$ billions of £, % change and % of total retail sales

£139.24
£132.61

£124.51
£115.93

£106.46

2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

/ Il Retail ecommerce sales M % change W % of total retail sales
Fonte: eMarketer

Asda
57%

B E-marketplaces Sainsbury's
6.3%

Amazon
30.0%

Ocado
6.9%

Very
7.2%

Next
7.5%

John Lewis
7.6%

esco
17.4%

Arg... Fonte: Statista

Fonte: eMarketer
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Mercado Reino Unido: Analise SWOT

Recomendacdes Uuteis

1)
2)
3)

4)

S)
6)

7)

Apresentacédo dos produtos deve adaptar-se ao gosto do consumidor britanico,
devendo-se sempre consultar as autoridades reguladoras neste campo;

Precos fixados sem margem para negociacao, ainda que seja possivel o ajuste
por pronto pagamento e por grandes quantidades;

Contacto telefénico essencial para agendamento de futuras reunides;

As relacdes pessoais sdo fundamentais e as viagens de prospecdo ao pais
necessarias (*de momento néo é conveniente deslocar-se ao pais por causa da quarentena
obrigatdria. Alternativamente, deve insistir no agendamento de e-meetings);

Catalogos e toda a literatura da empresa devem ser escritos em bom inglés;

Os britanicos sdo pragmaticos, se lhes interessa um produto indicam-no
prontamente, ndo colocando obstaculos a origem desde que o0 preco e

condicOes sejam bons;

Legislacéo especifica para determinados produtos, que € necessario conhecer
antes de os tentar introduzir no Mercado.




Apoio local da delegacéo da AICEP em Londres




Apoio local da delegacao da AICEP em Londres

COMO PODEMOS AJUDAR?

AUMENTO DO N.2 DE EMPRESAS AUMENTO DA QUOTA DE MERCADO DAS
PORTUGUESAS EXPORTADORAS PARA O EMPRESAS QUE JA EXPORTAM PARA O
REINO UNIDO REINO UNIDO

#()_ P\Ps! #C)_ AA!

Identificacdo de  Eventual apoio no Marcagao de Apoio a empresas Identificagcao Marcagao de
potenciais primeiro contacto a reunides online britanicas que ja de potenciais reunides online
clientes potenciais clientes empresas PT + importam de novos clientes empresas PT +
importadores RU Portugal importadores RU

o AN J




Apoio local da delegacao da AICEP em Londres

Proximas acoes

OFFLINE
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