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COMO É QUE A AICEP PODE AJUDAR?



PORQUÊ A CALIFORNIA? 

PIB 3,373 Biliões USD (Maior Economia dos

EUA). Se fosse independente, 5ª maior economia

do Mundo, maior que o Reino Unido e Índia

▓
Área metropolitana de Los Angeles é a 2ª maior

do País com 13 milhões de habitantes, apenas

superada por NY-NJ

40 milhões de habitantes

(Estado com maior população)

Extensa comunidade Luso Americana –

Diáspora estimada em 1,5 milhões.

Economia muito diversificada

(agricultura, indústria e bioengenharia)



INDICADORES MACROECONÓMICOS

EUA

Source: Conference Board



RELACIONAMENTO ECONÓMICO PORTUGAL EUA





Retalhistas

Wallmart

The Kroger

Albertson

Safeway (Costa Oeste)

Trade’s Joe (Costa Oeste

mas grupo ALDI)

Costco

Whole Foods

Target

Last mile Delivery

Instacart (Costa Oeste)

Door Dash

Uber Eats

Total Wine

Bevmo

Wine.com

Vivino

Drizly

Clubes de vinho

Bebidas

Amazon

Fresh Direct e Boxed (Costa 

Este)

Thrive Market (Costa Oeste)

Hello Fresh

Plataformas/ 

Subscrição

B2B Range.me

Fonte: Census Bureau 

14,5%

O COMÉRCIO ELETRÓNICO NOS EUA



OPORTUNIDADES

Tecnologia

Bens de Consumo 

Serviços 

Reconhecimento do Ecossistema 

tecnológico Português 

Portugal com notoriedade 

crescente, também em decurso 

do aumento do Turismo

Substituição cadeia de 

fornecimento Asia

Planos de Infraestruturas e Jogos 

Olímpicos

Forte rede de Portugueses nas 

áreas tecnológicas

Adaptações alterações climáticas

Exemplo de empresas com presença na Califórnia



O “ novo normal” que provavelmente se manterá por alguns anos assenta num peso maior

do retalho e DTC.

Saudável, conveniência (fácil de preparar/consumir) e com sabores agradáveis serão os

vencedores.

Preocupação com a sustentabilidade vai manter-se.

Inovação

Marca

Novos Canais

Reputação

Persitência 

TENDÊNCIAS E PERSPETIVAS FUTURAS



A SUA EMPRESA ESTÁ PREPARADA?

1. A EMPRESA TEM CAPACIDADE PARA INVESTIR NO MERCADO, MESMO QUE O 

RETORNO SEJA  A  M/L PRAZO?

2. A GESTÃO DE TOPO ESTÁ EMPENHADA NA ABORDAGEM A ESTE MERCADO?

3. O SEU PRODUTO/SERVIÇO É COMPETITIVO E CONSEGUE DEFINIR CLARAMENTE AS 

MAIS VALIAS FACE À CONCORRÊNCIA?

4. A EMPRESA TEM EXPERIÊNCIA E CLIENTES SEMELHANTES QUE FUNCIONEM COMO 

REFERÊNCIA?



COMO É QUE A AICEP PODE AJUDAR?

Equipa
• Teresa Fernandes

• Henrique Gomes

• Informação de mercado à medida

• Listas de clientes estrangeiros

• Apoio a programas de visita ao mercado e a feiras

• Facilitação de contactos (incluindo Diáspora)

• Relacionamento institucional local

• Contacto regular com importadores locais

Atividade Corrente Plano promocional 2022

• Ação virtual “Sourcing from Portugal”: Casa Ventura 

(Vinhos), European Imports (Alimentares), BeHome 

(texteis lar)

• Ida a Portugal Vivino (vinhos)

• Evento de Promoção da Licor Beirão e By Foods em 

São Francisco

• Ação de promoção de vinhos (Viniportugal e Vinhos 

Dão) – Setembro

• Webinar Range.me

• Missão Arizona- Março

• Campanha de Marketing Digital EUA - NY



Teresa.fernandes@portugalglobal.pt
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