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2022 projeta-se como o melhor ano de sempre ao nível das exportações de bens e 
provavelmente de serviços.

RELACIONAMENTO PORTUGAL – IRLANDA

Balança Comercial de Bens e Serviços de Portugal com a Irlanda

2017 2018 2019 2020 2021
Var % 

21/17
a

2021 

jan/ago

2022 

jan/ago

Var % 

22/21
b

Exportações 1.181,3 1.266,6 1.511,0 1.014,3 1.307,5 5,6 753,3 1.667,3 121,3

Importações 1.034,5 1.116,4 1.368,7 1.142,3 1.432,8 9,9 891,4 1.224,2 37,3

Saldo 146,8 150,2 142,3 -127,9 -125,3 -- -138,2 443,1 --

Coef. Cob. % 114,2 113,5 110,4 88,8 91,3 -- 84,5 136,2 --

Fonte: Banco de Portugal

Unidade: Milhões de euros
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OPORTUNIDADES DE MERCADO
O setor da construção é tradicionalmente um dos motores económicos da Irlanda e será 
novamente em 2022 um dos que mais contribui para uma elevada taxa de crescimento do PIB. 

Estão previstos grandes investimentos em construção e reabilitação residencial, escritórios, 
hotelaria, Data Centers, assim como a nível industrial, que contribuem para esta dinâmica de 
crescimento.

PROJETOS DE INFRAESTRUTURAS PROCURA POR MATERIAIS DE CONSTRUÇÃO

O Governo reafirmou o compromisso de alocar 
parte significativa do orçamento deste ano a 
grandes investimentos infra estruturais (mais de € 
10 mil milhões) como resposta à situação 
económica provocada pela Covid-19. 

O Project Ireland 2040, no valor de €116 mil 
milhões, será o plano de desenvolvimento 
governamental para os próximos 22 anos, 
abrangendo investimentos em rodovia, ferrovia, 
aeroportos, habitação e regeneração urbana. 

Verifica-se uma necessidade crescente de 
importação de alumínio, vidro, ferro e aço, 
plásticos e pedra. 

O setor terá igualmente de procurar 
fornecedores de granito, cerâmica, 
tijolos, blocos de cimento e ardósia, 
assim como máquinas e equipamentos 
para construção. 



https://irl.eu-supply.com/ctm/supplier/publictendershttps://constructionprocurement.gov.ie/capital-works-
management-framework/

OPORTUNIDADES DE MERCADO
Oportunidades no setor das obras públicas e Portal de concursos de aquisição de bens e 
serviços no setor público e empresarial do estado.
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Contratualizar a representação no mercado apresenta vantagens no mercado Irlandês 

ABORDAGEM AO MERCADO
AGENTE OU DISTRIBUIDOR LOCAL

Selecionar o parceiro local (não deixe a decisão para o Agente ou Distribuidor) 

Analisar as características do Agente ou Distribuidor antes de se comprometer com um acordo

Abordar a parceria numa óptica de longo prazo

Redigir um acordo/contrato com definição clara das responsabilidades

Defina por escrito as condições de pagamento e/ou as comissões

Realizar a monitorização e avaliação dos resultados

Apoie o parceiro na promoção e na resolução de problemas

Prepare com antecedência uma estratégia para a eventualidade de saída do mercado/parceria

DOs



Etapas

ABORDAGEM AO MERCADO
AGENTE OU DISTRIBUIDOR LOCAL

APOIO PROMOCIONAL IDENTIFICAÇÃO E SELEÇÃO PREPARAÇÃO DE ACORDO

Defina as características/perfil que 
pretende;

Avalie a experiência e reputação do 
parceiro; 

Compreenda realisticamente a 
cobertura geográfica que oferece; 

Valide o nível de conhecimento do 
seu setor e que outras 
empresas/produtos representam;

Elabore uma short-list dos 
potenciais parceiros.

Considerar a possibilidade de apoio 
jurídico local para o acordo/contrato, 
incluindo cláusulas de:

Âmbito geográfico (país vs. região);
Produtos ou serviços incluídos;
Exclusividade ou não;
Duração; 
Comissões e termos de pagamento;
Objetivos comerciais;
Propriedade intelectual em caso de 
ruptura contratual;
Utilização de nome e logo;
Local para resolução de disputas.

Para potenciar a abordagem ao 
mercado e resolver dificuldades 
iniciais, sugere-se que:

Mantenha o contato regular com o 
agente ou distribuidor;
Perceba como pode acrescentar 
valor e apoiar a atividade 
promocional e comercial;
Solicite a visão do parceiro sobre 
segmentação e distribuição 
geográfica de clientes locais;
Envolva o parceiro no planeamento 
do crescimento do mercado. 
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